BRESCIAOGGI

L'OPERAZIONE. Listituto di credito popolare e il partner perfezionano la prima cartolarizzazione relativa a prestiti personali per 25 milioni dieuro

Valsabbina-Prestiamoci, leader nel P2P Lending

Gesa «Lanuova partnership
costituisce unopportunita
per consolidare la presenza
nel credito al consum.

Un'operazione senza prece-
denti. Prestiamoci spa e Ban-
ca Valsabbina hanno perfie-
7lonato una cartolarizzazio-
ne, derivante da un portafo-
olio di erediti individuali, per
un valore nominale totale di
25 milioni di euro. «Si tratta
della primain Italia nel setto-

redel P2P Lending relativa a
prestitl personali nel settore
consumer attraversola carto-
larizzazione di quote di pre-
stiti. Listituto di credito pre-
sleduto da Renato Barbier
{ Tonino Fornari & il direttore

nerale), impegnato come
ead investor, & stato affianca-
ta da altrl investitori profes-
sionali.

«Abblamo concluso la pri-
ma operazione di cartolariz-
zazione italiana del settore
P2P Lending consumer -

spiega Daniele Loro, ammini-
stratore delegato di prestia-
moci spa - con lobiettive di
diversificare le fonti di fun-
ding della societa e affianca-
re investitorl speclalizzati
agli investitori non professio-
nali del comparto retail. Par-
tecipiamo a flanco degli altri
partner confermando il busi-
ness model che prevede il
mantenimento di un interes-
se diretto nel prestiti erogati
con allineamento di interessi
rispetto ai finanziatorl. Que-

sto potra determinare scena-
ri di crescita del settore P2P,
che permetteranno all'Ttalia
di progredire al livello di altri
mercati europei pia evolutis.
Prestiamocl  «Tappresenta
una delle piattaforme Finte-
ch pit innovative in Italia su
cuiavevamo focalizzato lano-
stra attenzione gia da tem
-commentato Paolo Gesa, di-
rettore Business di Banca
Valsabbina -. E la partner-
ship avviata rappresenta per
nof un'opportunita per conso-
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lidare la presenza nel settore
del credito al consumo. Cio é
parte della nostra attenzione
alla diversificazione del busi-
ness, che & uno dei capisaldi
della strategia a medio e lun-
gotermine della Bancas.

La struttura dell'operazio-
ne prevede la cessione di cre-
diti alla societa veicolo P2P
Lendit srl, costituita ai sensi
della legge sulla cartolarizza-
zlone, che finanziera l'acqui-
sto del portatoglio attraverso
l'emissione di due classi di ti-

Paolo Gesa|Valsabbina)

toli «asset-backeds di tipo
«fungible notes» e diverso
grado di subordinazione. Pre-
stiamoci, che sara master ser-
vicer dell'operazione, oltre
che da Banca Valsabbina, é
stata assistita da Arché Advi-
sor  nella  strutturazione
dell'operazione. Advisor Le-

le & lo studio internaziona-
e Orrick, attraverso 1 partner
Raul Bicozzi e Marco Zechi-
ni, coadiuvati dall’associate
Marco Donadi. A 130 finan-
oe sl @ affidato linearico di
corporate servicer, mentre
Bank of New York Mellon
SA/NV - Milan branch sara
paying agent. =
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