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L'OPERAZIONE. Dopo una partnership durata circa 30 anni la societa di Paolo Zani vende la sua quota allo storico partner

Liquigas, Brixia Finanziaria cede a SHV

Lasocieta (che faparte
diun colosso olandese)
diventera unico azionista
Oralaparolaallantitrust

Le motivazioni saranno uffi-
cializzate in un secondo mo-
mento, nel frattempo la novi-
ta € destinata a non passare
inosservata.

Dopo una partnership di
successo durata circa 30 an-
ni, la Brixia Finanziaria srl di
Brescia ha deciso di cedere la
propria partecipazione in Li-
quigas spa (con sede legale a
Brescia, amministrativa a Mi-
lano) al partner storico SHV

Energy, leader globale nella
distribuzione di GPL, che di-
ventera unico azionista di Li-
quigas spa.

Paolo Zani, presidente di
Brixia Finanziaria, ha com-
mentato - come emerso dal
sito de La Stampa -: «Sono
lieto che SHV Energyrilevila
mia partecipazione in Liqui-
gas perché sono convinto che
tale operazione siala soluzio-
ne migliore per la societa, i
suoi clienti eisuoi dipenden-
ti»>. SHV Energy, da parte
sua, e molto soddisfatta di po-
ter diventare proprietaria al
100% di Liquigas, stimolata
alavorare insieme al manage-

ment locale per investire in
una ulteriore crescita. SHV
Energy si ¢ detta grata a Pao-
lo Zani per tutti i contributi
«che ha avuto modo di dare
in questa collaborazione di
successo durata per tre decen-
ni». L'esecuzione dell’'opera-
zione e soggetta alla preventi-
va autorizzazione Antitrust
che si prevede possa concre-
tizzarsi nel primo quadrime-
stre dell’anno prossimo.
Liquigas e il primo operato-
re sul mercato in Italia nella
distribuzione di GPL (gas di
petrolio liquefatto) e Gnl
(gas naturale liquefatto).
Con un fatturato di 489 milio-

ni di euro nel 2016, Liquigas
annovera circa 345.000
clienti in ambito domestico e
industriale e detiene circa il
20% del mercato nazionale.
L’azienda opera sul territorio
attraverso 27 stabilimenti e
depositi, circa 50 uffici vendi-
ta, 14 consociate, unarete ca-
pillare di oltre 5.000 rivendi-
tori bombole di Gpl, una flot-
tadi 200 autobotti di proprie-
ta, 2 terminali marittimi e
uno ferroviario.

SHV Energy € una societa
attiva alivello mondiale nella
commercializzazione del Gpl
e fa parte di SHV Holdings,
un gruppo olandese che ope-

rain diversi settori ed e prota-
gonistain 27 Paesi distribuiti
su tre continenti, servendo
trenta milioni di clienti, im-
piegando circa 16.000 lavora-
tori e realizzando un fattura-
to che siavvicina ai 6 miliardi
di euro. SHV Energy ¢ forte-
mente impegnata nello svi-
luppo di soluzioni energeti-
che low carbon a supporto
delle aree off-grid, promuo-
vendo allo stesso tempo Gpl
e Gnl come fonti pulite in gra-
do diincidere sul futuro delle
areeruralidel mondo, garan-
tendo la sostenibilita del loro
sviluppo. e
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L'intero capitale di Liquigas & destinato al controllo straniero

LA QUOTATA. La Banca centrale europea mantiene la pressione sugli istituti di credito italiant

Crediti deteriorati, la Bce
vain pressing su «Ubb»

La vigilanza chiede alla spa un piano aggiornato
sulla riduzione degli Npl entro il prossimo marzo
Lanecessita e di «xaumentare il livello di ambizione»

La Bce mantiene alta la pres-
sione sulle banche italiane al-
lo scopo di incentivare lo
smaltimento dei crediti dete-
riorati. Un prospetto di Ubi
Banca rivela che la vigilanza
ha chiesto alla spa guidata da
Victor Massiah di mettere a
punto un piano aggiornato
sulla riduzione degli Npl en-
tro il marzo 2018. Sottoli-
neando la «necessita di au-
mentare il livello di ambizio-
ne» e di predisporre «obietti-
vi maggiormente sfidanti».

TUTTEle banche stanno dialo-
gando con la Banca centrale
europea sui piani di smalti-
mento dei crediti deteriorati
(npl strategy) messi a punto
nellascorsa primavera. Le va-
lutazioni della vigilanza sa-
rebbero arrivate tra settem-
bre e ottobre. E Ubi, come vie-
ne riferito da fonti bancarie,
non sarebbe la sola a cui € sta-
to chiesto di essere piu «am-
biziosa» nei suoi programmi
per tagliare le esposizioni de-
teriorate. Alimentando una
dialettica a volte spigolosa
tra chi (le banche) vorrebbe
poter gestire con le proprie
strutture di recupero le espo-
sizioni, cosi da non svendere
creditial 20/30% delloro va-

Una veduta esterna della sede del gruppo Ubi Banca a Brescia

lore nominale, e chi (la Bee)
chiede interventi radicali di
pulizia dei bilanci cosi da
sbloccarel’'erogazione del cre-
dito.

Larichiesta della Banca cen-
trale europea al gruppo gui-
dato da Massiah risale allo
scorso 14 settembre ed € sta-
tainviata con labozza di deci-
sione sui requisiti prudenzia-
li relativa allesame Srep
2017. Pur dando «atto dei si-
gnificativi miglioramenti fat-
ti dal gruppo nella gestione
degli NPL, anche per aspetti
di tipo organizzativo», la vigi-

lanza ha chiesto a Ubi di alza-
re l'asticella sugli Npl. Il vec-
chio piano della quota preve-
deva un taglio di 2,7 miliardi
di esposizioni deteriorate eu-
ro entro il 2021, portando il
totale da 12,5 a 9,8 miliardi,
con un’incidenza sui crediti
totali in calo dal 14,4% al
10,4%. Nel frattempo & pero
intervenuta  l'acquisizione
delle tre good bank (e Nuove
Banca Etruria, Marche e Ca-
richieti): benché ripulite han-
no portato in Ubi 1,8 miliardi
di inadempienze probabili. I
crediti deteriorati lordi, quin-

di, sono saliti al 30 settembre
scorso a 14 miliardi di euro,
pur con un «peso» ridotto al
14% sul totale dei crediti lor-
dieun grado di copertura del
48,6%. Al 30 giugno scorso,
ricorda il prospetto, «i crediti
deteriorati netti» di Ubi regi-
stravano comunque «un’inci-
denza percentuale sul totale
di quelli netti superiore al da-
to del sistema bancario».

0GGI Unicredit terra il suo Ca-
pital market day, in cui
Pamministratore  delegato,
Jean Pierre Mustier, fara il
punto sull’attuazione del pia-
no industriale, partito lo scor-
SO anno con un aumento
monstre da 13 miliardi di eu-
ro. Con lattivita di riduzione
dei rischi e ai progressi del
piano, la Bee ha ridotto di 50
punti base i requisiti di capi-
tale, fissatial 9,2% alivello di
Cet1peril 2018. Il cuscinetto
di capitale di cui la banca di-
spone, al 30 settembre 2017,
ammonta al 4,74% di Cetl.
Un bel tesoretto su cui il mer-
cato si interroga, come sotto-
lineato anche dagli analisti di
Mediobanca. «Ci aspettiamo
che Unicredit aggiorniil mer-
cato sui buffer di capitale alla
luce della maggior visibilita
derivante dall’accordo di Ba-
silea 4 e dal completamento
della vendita degli Npl. Que-
sto rende piu difticile per Uni-
credit nascondere il copioso
capitale in eccesso». ® PA.ALG.

© RIPRODUZIONE RISERVATA

Banca Valsabbina-Cofidis
unalleanza per crescere
nel credito al consumo

Renato Barbieri, Tonino Fornari, Marco Bonetti e Paolo Gesa

Unanuova intesarivoltaal
futuro.Banca Valsabbina -
presieduta da Renato Barbieri;
Tonino Fornari e il direttore
generale,Marco Bonettiil vice
direttore generale - e Cofidis -
specialista europeo del credito
al consumo, parte del Gruppo
Credit Mutuel - hanno
annunciato lasigladiun
accordo dipartnership
pluriennale per la distribuzione
di prodotti di finanziamento
dedicatialle famiglie.La
sinergia e gia entrata nel vivo,
come testimonia la cinquantina
diclientiche hanno gia deciso
diusufruire del nuovo servizio.

IPRODOTTI - spiega una nota
congiunta - saranno proposti
dallabanca consede centrale a
Vestone e quartier generale a
Brescia conilmarchio

Valsabbina attraverso le settanta
filiali dellistituto di credito
popolare bresciano, da quasi 120
anniimpegnato ad accompagnare
«lacrescitaelosviluppo
economico delle famiglie e delle
imprese nei territori in cui opera:
includono molte delle regioni del
Nord Italia - silegge ancora nel
comunicato -. Questa partnership
risponde ad una crescente
esigenza dei clienti, che sempre
piliaccedono ai canali bancariper
individuare forme di
finanziamento».

Nel 2017, complice il costo del
denaroa livelliminimie la
diminuzione delle sofferenze,
sono aumentatiiprestitia
famiglie erogatida canaliquale
quellobancario. Inoltre, lintesa
rappresenta per entrambe le
aziende untraguardo importante
perrealizzare i propripianidi

sviluppo e aumentare le
opportunitadibusinessela
redditivita. «Siamo soddisfattidi
questaalleanza - sottolinea Paolo
Gesa, direttore Business diBanca
Valsabbina -: cipermettera di
garantire un'offerta pit flessibile
periclientie, grazie allexpertise
di Cofidis in materia di credito al
consumo e agli strumentimessia
disposizione, divelocizzare i
tempi divalutazione ed
erogazione dei finanziamenti. Il
tutto inun'otticadicrescitain
questo ambito e di soddisfazione
dellaclientela, sempre pit al
centro della nostra attenzione».

L'accordo con Banca Valsabbina
«rientranella strategia di sviluppo
delnostro gruppo, presente sul
mercato italiano da oltre vent'anni
- spiega Alessandro Borzacca,
direttore commerciale &
marketing di Cofidis, e rafforza la
nostra volonta dilavorare in
sinergia con i nostripartner
bancarimettendo loroa
disposizione lanostra esperienza
e le nostre competenze oltre che
strumentie strutture dedicate
alle attivitain partnership».

IL GRUPPO Cofidis, nato nel 1982
inFrancia e attualmente presente
innove Paesi europei, e
riconosciuto come societa
finanziaria leader nellavenditaa
distanza e attraverso partnership
con ladistribuzione commerciale,
banche ed istituzioni finanziarie.
Azionista diriferimento & Credit
Mutuel, gruppo bancario francese,
con piu di 5.800filiali, oltre 31
milionidi clienti e quasi80.000
dipendenti. Conoltre 40 miliardidi
capitaliproprie unindice Cetl a
15,7%, al 30 giugno 2017, si
conferma uno dei pit solidi gruppi
bancari europei. Banca Valsabbina
contacirca 550 dipendenti, oltre
sette miliardidieuro dimasse
gestite e un patrimonio che
supera 390 milionidi euro, conun
Cetlall51%.e
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ILBANDO. Piurisorse a supporto delle aziende del settore commercio

«Impresa Sicura», la dote
aumenta di 400 mila euro

Via libera allo stanziamento
di altri 400 mila euro perl'ini-
ziativa «Impresa Sicura». Sal-
gono cosi ad oltre 1,9 milioni
di euro le risorse a sostegno
del bando promosso da Re-
gione Lombardia e sistema
camerale, che permette a
commercianti e artigiani di ri-
cevere fino a cinquemila eu-
ro di contributo a fondo per-
duto per finanziare l'acquisto
el’istallazione di sistemi inno-
vativi di sicurezza nelle loro
attivita. L'aumento dei fondi

¢ stato approvato dalla Giun-
ta su proposta dell’assessore
regionale allo Sviluppo eco-
nomico, Mauro Parolini, che
in una nota ha sottolineato
come «il successo riscosso di
questa misura abbia richie-
sto un’ulteriore stanziamen-
to per soddisfare in modo piu
adeguato le domande».

Il pensiero va in particolare
«ai negozi di vicinato, che -
ha aggiunto Parolini - sono
spesso esposti ad odiosi episo-
didi microcriminalita. Ripro-

L’assessore Mauro Parolini

ponendo questa iniziativa ri-
lanciamo il nostro sostegno
al comparto e rimarchiamo
con forza l'attenzione ai tito-
lari di esercizi commerciali e
agli artigiani, soprattutto in
una fase in cui si intravedono
iprimi timidi segnali di usci-
ta dalla crisi».
L’investimento minimo pre-
visto & di mille euro. Le do-
mande possono essere pre-
sentate fino alle 16 del 21 di-
cembre 2017. Informazioni
sono disponibili sul sito di
Unioncamere  Lombardia
nella sezione «Bandi - Con-
tributi alle imprese». Benefi-
ciarie sono le micro e piccole
imprese commerciali e arti-
giane con almeno un punto
vendita in Lombardia. e
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LA CONVENZIONE. A supporto del servizio
Mediazione, c’e I'intesa
Cdc-Consiglio Notarile

La mediazione si sta sempre
piu affermando quale stru-
mento di risoluzione delle
controversie civili e commer-
ciali, tra cittadini ed imprese,
alternativo alla ordinaria giu-
risdizione dei tribunali.

Per garantire un sempre
pit qualificato servizio in ma-
teria a quanti ricorrono
all’Organismo di Mediazione
della Camera di commercio
(iscritto nello specifico elen-
co tenuto dal ministero di
Giustizia),l'ente di via Einau-
di e il Consiglio Notarile di
Brescia hanno stipulato una

specifica convenzione: preve-
de l'istituzione di un apposi-
to elenco di notai disponibili
a intervenire alla stipula de-
gli accordi negoziali scaturiti
in tale sede, con onorari dovu-
tia carico delle parti.

«Gli atti redatti dal notaio
quale conseguenza di intese -
precisa il segretario generale
della Camera di commercio,
Massimo Ziletti — fruiscono,
tral'altro, di specifiche agevo-
lazioni fiscali. E interesse
dell’ente contare sul suppor-
todinotai chehanno messoa
disposizionelaloro qualifica-

zione professionale, anche al
fine di agevolare gli adempi-
menti dell'Organismo e di
fornire assolute certezze
all'utenza».

L'intesa prevede, inoltre, lo
sviluppo della collaborazio-
netrala Cdceil Consiglio no-
tarile finalizzato ad agevola-
re un approccio condiviso su
temi di comune interesse,
«con particolare riguardo
all'analisi e alle interpretazio-
ni delle problematiche proce-
durali inerenti agli atti e agli
adempimenti collegati, an-
che in riferimento alla neces-
sita di instaurare e mantene-
re un confronto aggiornato
con 1'Agenzia delle Entrate e
I'Agenzia del Territorio», si
legge in unanota. e
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