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Banca Valsabbina protagonista
di una crescita costante

Radlici a Brescia e sguardo oltre i confini provinciali con il pensiero rivolto,
come da tradizione, a imprese e famiglie

Renato Barbieri
Direttore Generale dell'Istituto

anca Valsabbina puo

ormai vantarsi di es-

sere rimasta 'unico

istituto popolare in-
dipendente con sede in pro-
vincia di Brescia.

In seguito all'attuazione della
riforma delle banche popola-
ri, inoltre, diventera una delle
principali a livello nazionale.
Un istituto presente sul terri-
torio con una rete composta da
61 filiali, di cui 49 in provincia
di Brescia, 8 a Verona, 3 a Tren-
toeunaa Mantova.

E attualmente in corso — come
annunciato negli uldmi mesi
dal presidente Ezio Soardi e
dal Direttore Generale Renato
Barbieri - un nuovo piano di
espansione che, oltre a nuove
aperture in programma nell’a-
rea di Verona, tocchera anche
le province di Monza Brianza
e Bergamo (la prima apertura ¢
prevista entro la fine del 2015
a Monza).

Le politiche commerciali dell’I-
stituto sono tradizionalmente
indirizzate nei confronti delle
famiglie e delle piccole e medie
imprese del territorio, garan-
tendo assistenza a 360 gradi, sia
per esigenze di finanziamento
sia di investimento, con pro-
fessionalitd e tempi di risposta
rapidi.

Per i nuclei famigliari che neces-
sitano di un finanziamento per
lacquisto o la ristrutturazione
della propria casa vengono pro-
poste soluzioni ad hoc, studiate
per facilitare Paccesso al mondo
del credito grazie ad istruttorie
rapide, spese contenute e regole
trasparenti.

Il catalogo prodotti di Banca
Valsabbina, infatti, & costitu-
ito da mutui adatti a qualsiasi
tipo di esigenza garantendo, ad
esempio, profili di rimborso
a rata crescente per le giovani
coppie; oppure piani a rata co-
stante o tassi massimi predefl-
niti per chi desidera proteggersi
da possibili futuri rialzi dei tassi
di mercato.

Le soluzioni proposte sono va-
lide anche per chi ha gia sotto-
scritto un mutuo con un‘altra
banca e intende alleggerire la
rata usufruendo della vantag-
giosa offerta dell’istituto.

La consapevolezza che linve-
stimento nell’acquisto dell’abi-
tazione sia fondamentale per le
famiglie e che il sostegno con-
creto della propria banca crei
un legame di lungo periodo
con il cliente sta alla base del-
la scelta di Banca Valsabbina,
che inserisce nella sua mission
lobiettivo di  accompagnare
le famiglie in un passo impor-
tante da sostenere, a condizioni
competitive.

Ad esempio, con il mutuo clas-
sico a tasso variabile, & possibi-
le ottenere un finanziamento
ipotecario per l'acquisto della
prima casa ad un tasso pari
alleuribor a 3 mesi + spread
all’'1,45%.

Con le nuovissime soluzioni a
tasso fisso per la prima casa per
importi fino al 60% del valore
dell'immobile si pud usufruire
di un tasso 2,50% e del 3,15%
per importi tra il 61% e '80%
del valore dell'immobile ac-
quistato, per un finanziamen-
to della durata massima di 20
anni.

Anche la protezione del pa-
trimonio dei clienti, specie in
occasione di un investimento
importante come l’acquisto o)
la ristrutturazione della propria
abilitazione, ¢ importante. Ban-
ca Valsabbina offre una serie di
prodotti assicurativi per la pro-
tezione della persona, dei pro-
pri familiari e degli immobili di
proprieta.

Per le imprese, invece, le strut-
ture interne hanno sviluppato
una serie di servizi collaterali,
al fine di fornire un supporto
estremamente specialistico. Nel
corso del 2014, infatti, ¢ stato
siglato un accordo con una so-
cieta di primo livello per aiutare
le aziende con importanti piani
di sviluppo ad accedere al mer-
cato dei capitali attraverso e-
missione dei c.d. “minibond”,
introdotti dal decreto “Desti-
nazione Italia”.

Inoltre, a seguito di un'impor-
tante partnership nata nel corso
del 2015, si ¢ allargata ulterior-
mente l'offerta di soluzioni per
il risparmio della clientela, per-
mettendo di migliorare 'alloca-
zione di portafoglio mediante
lacquisto di diamanti da inve-
stimento.

Sard attivato a breve anche un
nuovo servizio di consulenza
offerto da una delle principali
realtd finanziarie indipenden-
ti italiane, che avra l'obiettivo
di sensibilizzare la clientela in
merito ai tempi e alla quanti-
ficazione delle future prestazio-
ni previdenziali, analizzando
e proponendo soluzioni su
misura per il cliente, al fine

L e

di raggiungere un adeguato
livello reddituale post attivita
lavorativa.

A tutte queste iniziative si ac-
compagna lattivitd nella finan-
za agevolata. Dal 2007, infatd,
la Banca si avvale di un team
dedicato per sfruttare i vantaggi
offerti, attraverso il Medio Cre-
dito Centrale, dalla legge 662,
che consente 'accesso al credi-
to a numerose PMI. Nei primi
dieci mesi del 2015 sono state
effettuate oltre 600 operazioni
della specie per oltre 110 milio-
ni di euro erogati.

Nell’ottica di offrire un servizio
sempre migliore ai propri soci -
che ad oggi superano le 40mila
unitd - la Banca continua a ri-
servare nuovi e significativi van-
taggi ai detentori di almeno 500
azioni e ai “soci azienda” posses-
sori di almeno 1.000 azioni.

1l sostegno e la vicinanza al tes-
suto economico e sociale in cui

opera si confermano essere per

anca Valsabbina, vera banca
del territorio, due valori impre-
scindibili.

NEL PASSATO D] BANCA
VALSABBINA C'E LA BUSSOLA
PERIL FUTURO

Banca Valsabbina accompagna
da oltre cenfanni la crescita e
lo sviluppo economico del ter-
ritorio  bresciano,  ponendosi
come interlocutore di famiglie,
artigiani, piccole attivita econo-
miche e PMI.

Tra i suoi principali punti di
forza ¢'¢ una struttura operativa
e decisionale snella che consen-
te al cliente di avere riferimenti
certi per tutte le problematiche
e le necessita, con tempi di at-
tesa brevi.

La Banca accompagna da sem-
pre la crescita dell’economia
della Valsabbia, ma negli ultimi
cinquant’anni la rete delle filiali
si & estesa prima verso il lago di
Garda e la citta di Brescia, quin-
di nel resto della provincia (Val-
camonica esclusa).

Risale al 2000, invece, I'espan-

sione in provincia di Trento,

con la fusione per incorpora-
zione della ex Cassa Rurale di
Storo, deliberata a larghissima
maggioranza dalle rispettive
assemblee, che oggi ospita tre
filiali di Banca Valsabbina.

Nel corso del 2010 la banca
decise di effettuare un’attenta
valutazione delle possibili op-
portunita di crescita per linee
esterne e maturd cosi la decisio-
ne di procedere all’acquisizione,
dal Gruppo Cassa di Risparmio
di Ferrara, della partecipazione
di controllo del Credito Vero-
nese, costituito nel 2002 per
iniziativa di un gruppo di im-
prenditori e professionisti locali
ed operai dal settembre 2003,
come banca del territorio a
supporto dell’economia locale
nella provincia di Verona.
Lobiettivo per il prossimo fu-
turo ¢ quello di rafforzare ul-
teriormente la presenza della
banca sul territorio, offrendo
servizi specialistici ed innova-
tivi alle imprese e alle famiglie
e continuando a sostenere [e-
conomia locale, aiutandola ad
uscire dalla difficile crisi di que-
sti anni.
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Per essere la Banca di riferimento

del territorio: dinamica, efficiente, vicina

al tessuto economico € sociale.
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