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Banca Valsabbina, confer

| sostegno a famiglie e

Listituto di credito punta sui finanziamenti per lacquisto della casa
e mette sul piatto 200 milioni per le imprese del territorio

amiglie e imprese
sono la spina dorsa-
le dell’Italia e, men-
tre il Governo ¢ al la-
voro per attuare le riforme
necessarie per far rialzare il
Paese, c’¢ chi ha deciso di
anticipare i tempi venendo
incontro alle esigenze del
territorio in cui opera.

E il caso di Banca Valsabbina,
I'unica banca popolare indi-
pendente con sede nella pro-
vincia di Brescia, dove van-
ta una fitta rete composta da
49 filiali. Che complessiva-
mente sono 61, dislocate an-
che nelle province limitrofe
come Verona (8), Trento (3)
e Mantova (1). Le politiche
commerciali dell’istituto ga-
rantiscono un occhio di ri-
guardo per famiglie ¢ picco-
le e medie imprese, alle quali
¢ offerta assistenza a 360 gra-
di sia per esigenze di finanzia-
mento che di investimento,
con professionalitd garantita
e tempi di risposta rapidi.

MUTUI CASA:

SOLUZIONI PERSONALIZZATE
Banca Valsabbina ¢& al servi-
zio dei nuclei famigliari che
necessitano di un finanzia-
mento per 'acquisto dell’abi-
tazione. In questi casi vengo-
no proposte soluzioni ad hoc,
studiate per facilitare 'acces-
so al mondo del credito gra-
zie ad istruttorie rapide, spese
contenute e regole trasparen-
ti. Lofferta per 'acquisto del-
la prima casa dell’istituto di
credito - tra le pitt competi-
tive sul mercato - consente di
accedere ad un finanziamen-
to con un tasso pari all’euri-
bor a 3 mesi, pili uno spread
dell'1,95% per finanziamen-
ti fino al 60% del valore

dell'immobile da acquistare.
Il catalogo prodotti di Ban-
ca Valsabbina & costituito da
mutui adatti a qualsiasi tipo
di esigenza. Sono garantiti,
ad esempio, profili di rim-
borso a rata crescente per le
giovani coppie; oppure piani
a rata costante o tassi massi-
mi predefiniti per chi deside-
ra proteggersi da possibili fu-
turi rialzi dei tassi di mercato.
Le soluzioni proposte sono
valide anche per chi ha gia
sottoscritto un mutuo con
un’altra banca e intende al-
leggerire la rata usufruendo
della vantaggiosa offerta di
Banca Valsabbina.

La consapevolezza che lin-
vestimento nell’acquisto
dell’abitazione sia fondamen-
tale per le famiglie e che il so-
stegno concreto della propria
Banca crei un legame di lun-
go periodo con il cliente sta
alla base della scelta di Ban-
ca Valsabbina, che inserisce
nella sua mission I'obiettivo
di accompagnare le famiglie
in un passo importante da so-
stenere, a condizioni compe-
titive.

NEL 2014 BANCA VALSAB-
BINA HA FINANZIATO 700
IMPRESE

Considerato il tessuto econo-
mico in cui opera, Banca Val-
sabbina & molto attenta allo
sviluppo dei servizi da offri-
re alle imprese, in particola-
re nell’ambito dell’operativi-
ta con lestero e nell’accesso
al mercato dei capitali.

In questultimo ambito ¢
stata sottoscritta una par-
tnership finalizzata ad ac-
compagnare le aziende con
importanti piani di sviluppo,
attraverso I'emissione dei c.d.
“minibond” introdotti dal
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decreto “Destinazione Italia”.
A conferma dell’azione di
sostegno al rilancio econo-
mico del territorio, la Ban-
ca ha recentemente concluso
un innovativo intervento di
“riapertura”  dell’operazione

°M|

di cartolarizzazione di mu-
tui ipotecari residenziali pre-
cedentemente compiuta nel
2012, al fine di incrementare
la propria dotazione di stru-
menti finanziari disponibili
per operazioni di rifinanzia-
mento con la BCE e, con-
seguentemente, di avere pil
liquidita da destinare all’at-
tivita di impiego nei territo-
ri di riferimento.

Tale iniziativa si accompa-
gna allactivita nella finan-
za agevolata. Dal 2007, in-
fatti, la Banca si avvale di un
team dedicato per sfrutta-
re i vantaggi offerti, attraver-
so il Medio Credito Centrale,
dalla legge 662, che consen-
te 'accesso al credito a nume-
rose PMI. Dal 2012 ¢ stato
inoltre avviato uno speciﬁco
progetto relativo al «micro-
creditor. Considerando en-
trambe le iniziative, nel 2014
sono stati erogati complessi-
vamente 120 milioni di euro
ad oltre 700 imprese. Per il
2015, invece, ¢ stato stanzia-
to un plafond di 200 milio-

ni di euro.

BANCA VALSABBINA

Mato

AL FIANCO DI ZURICH

IN AMBITO ASSICURATIVO
Tramite una consolidata par-
tnership con il Gruppo Zuri-
ch, iniziata nel 2001, in tutte
le agenzie di Banca Valsabbi-
na ¢ possibile trovare, a con-
dizioni privilegiate, polizze e
soluzioni assicurative chiare
e sicure, pensate per la tutela
della persona e della famiglia,
ma anche finalizzate al rispar-
mio e agli investimenti.

Oggi i soci di Banca Valsab-
bina sono oltre 39.000 e, al
fine di garantire loro un ser-
vizio sempre pit all’avan-
guardia, IIsticuto di credito
nel corso del 2014 ha ridise-
gnato offerta a loro dedica-
ta, riservando nuovi e signifi-
cativi vantaggi ai detentori di
almeno 500 azioni e ai “soci
azienda” possessori di almeno
1.000 azioni.

Le nuove convenzioni pre-
vedono, oltre ad apprezza-
bili coperture assicurative e
condizioni di conto corrente
competitive, tassi d’interesse
agevolad sia per strumenti di
raccolta che per finanziamenti.

Credo nel
mio territorio

Io resto qui. Investo nel mio futuro e

scelgo il nuovo conto Socio & Cliente
di Banca Valsabbina.
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