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LISTITUTO DI CREDITO CON QUARTIER GENERALE A BRESCIA RILANCIA LO SFORZO A SOSTEGNO DEI TERRITORI DI COMPETEN ZA

[ aValsabbina rnnovalimpegno
a supporto «difamiglie e Pmi»

M LE POLITICHE COMMERCIALI SODDISFANO ESIGENZE
«S|A DI FINANZIAMENTO CHE DI INVESTIMENTO»

Banca Valsabbina, I'unica ban-
ca popolare indipendente con
sede in provincia di Brescia, €
presente sul territorio con una
rete di 61 filiali: 49 in provincia
diBrescia, 8in quelladiVerona,
3 in quella di Trento e una in
quella di Mantova.

Le politiche commercialidell’i-
stituto di credito con quartier
generale a Brescia e sede lega-
le a Vestone - presieduto da
Ezio Soardi; Renato Barbieri ¢ il
direttore generale - sono rivolte
«al supporto delle famiglie e al-
le piccole e medie imprese», ga-
rantendo assistenza a 360°gra-
di sia per esigenze di finanzia-
mento che diinvestimento, con
professionalita e tempidirispo-
sta rapidi. In particolare, per
quanto riguarda le famiglie che
necessitano diun finanziamen-
to per I'acquisto dell’abitazio-
ne, sono presenti soluzioni stu-
diate per rendere piu facile I'ac-
cesso almondo del credito, gra-
zie ad istruttorie rapide, spese
contenute e trasparenti.

Lofferta per I'acquisto della
prima casa della Valsabbina,
trale piticompetitive sul merca-
to, permette di accedere ad un
finanziamento conuntasso pa-
ri all’Euribor a 3 mesi piu uno
spread dell’1,95%, per finanzia-
mentifino al60% del valore del-

I'immobile finanziato. Il catalo-
go prodotti & costituito da mu-
tui per ogni esigenza: ad esem-
pio, con profili di rimborso ara-
tacrescente per le giovani cop-
pie; oppure con piani a rata co-
stante o tassi massimi predefi-
niti, per chi desidera protegger-
si dafuturirialzi dei tassi di mer-
cato. Le soluzioni proposte so-
no valide anche per chihagiain
essere un mutuo con un'altra
banca e vuole alleggerire la ra-
ta, usufruendo della vantaggio-
sa offerta di Banca Valsabbina.
Considerato il tessuto econo-
mico dove Banca Valsabbina €
presente, molta & I'attenzione
dedicata anche allo sviluppo
dei servizi da offrire alle impre-
se, in particolare nel’lambito
dell’operativita con I'estero e
nell’accesso al mercato dei ca-
pitali. In quest’ultimo ambito &
stata sottoscritta una partner-
ship con una primaria realta per
accompagnare le aziende con
importanti piani di sviluppo at-
traverso I’emissione dei cosid-
detti «<minibond», introdotti dal
decreto «Destinazione ltalia».
A conferma dell’azione di so-
stegno al rilancio economico
delterritorio, la Banca harecen-
temente concluso un innovati-
vo intervento di «riapertura» del-
lacartolarizzazione di mutuiipo-

-

tecari residenziali precedente-
mente compiuta nel 2012, al fi-
ne diincrementare la dotazione
di strumentifinanziari disponibi-
li per operazioni di rifinanzia-
mento con la Bce e, conse-
guentemente, avere piu liquidi-
ta da destinare all’attivita diim-
piego nei territori di riferimento.

Tale iniziativa si accompagna
all’attivita nella finanza agevola-
ta. Dal 2007 la Banca si avvale
diunteam dedicato per sfrutta-
re i vantaggi offerti, attraverso il
Medio Credito Centrale, dalla
legge 662, che consente I'ac-
cesso al credito a numerose

Una veduta esterna del quartier generale di Brescia della <Banca Valsabbina»

Pmi. Inoltre, dal 2012 e stato av-
viato uno specifico progetto re-
lativo al «<microcredito». Consi-
derando entrambe le iniziative,
nel 2015 sono stati erogati com-
plessivamente 120 min di euro
ad oltre 700 imprese. Per il
2015 e stato stanziato un pla-
fond di 200 min di euro.
Tramite una consolidata part-
nership con il Gruppo Zurich,
iniziata nel 2001, in tutte le filiali
di Banca Valsabbina &€ possibi-
le trovare, a condizioni privile-
giate, polizze e soluzioni assicu-
rative chiare e sicure, pensate
per latuteladellapersonae del-

lafamiglia, del risparmio e degli
investimenti. Nell’ottica di offri-
re un servizio sempre migliore
aisoci - che superanole 39.000
unita -, nel 2014 é statarivisita-
tal’offertaaloro dedicata, riser-
vando nuovi e significativi van-
taggi ai detentori dialmeno 500
azioni e ai «soci azienda» pos-
sessori di almeno 1.000 azioni.
Le nuove convenzioni prevedo-
no, oltre ad apprezzabili coper-
ture assicurative e condizioni di
conto corrente competitive, tas-
si d’interesse agevolati sia per
strumenti di raccolta che per fi-
nanziamenti.

LINDAGINE DI EULER HERMES SUI DATI 2014-2013

Pagamenti, Brescia
ein miglioramento

B NEIRAPPORTITRAIMPRESE SONO IN DECISO CALO
SIAFREQUENZA CHE SEVERITA SUL FRONTE RITARDI

Un miglioramento superiore al-
la media lombarda, sia per
quanto riguarda la frequenza
(-41% afronte diun -38% regio-
nale) che la «severita» (cioe gli
importi medi), rispettivamente
con -42% afronte di-37%. E il
quadro, relativo ai mancati pa-
gamentitraimprese - delineato
dal Rapporto di Euler Hermes
(gruppo Allianz), leader mondia-
le dell’assicurazione crediti e
compagnia riconosciuta come
specialista delle cauzioni, ga-
ranzie e recupero crediti - che
confrontail2014 conil 2013.
Considerate le singole provin-
ce lombarde, Mantova e Son-
drio sono le uniche a non evi-
denziare progressi su entrambi
i fronti. In provincia di Milano
vanno bene 'agroalimentare e
la meccanica mentre peggiora
iltessile. In Brianza e nel coma-
sco ¢ stabile il mobile e I'arre-
do, migliora la meccanica e
peggiora il comparto cartario.
A Cremona bene meccanica e
agroalimentare, tuttavia il tessi-
le evidenzia alcuni segnali di
peggioramento dei pagamenti.
A Pavia crescono a doppia ci-
fragliinsoluti nell’agroalimenta-
re e con lo stesso ritmo decre-
scono nellameccanicaenell’e-
dilizia. A Varese bene tessile e
abbigliamento, male invece mo-
bile e arredo. Il distretto siderur-
gico di Brescia & stabile sul nu-
mero di mancati pagamenti,
mal'importo medio degliinsolu-

ti cresce ancora a doppia cifra.
Considerate le regioni, la Valle
d’Aosta & 'unica che haancora
entrambi gli indicatori dei man-
cati pagamenti in accelerazio-
ne, mentre, Toscana e Trentino
Alto Adige raddoppiano la seve-
ritadegliimporti. Nellameta del-
le regioni si contraggono sia la
frequenza che la severita.
Alivello generale, dopo 3 anni
di recessione dall'indagine
emerge che |'ltalia sembrarive-
dere la luce in fondo al tunnel,

In provincia
performance
superiori
allamedia
lombarda

con un Pil atteso quest'anno in
rialzo dello 0,3% e dello 0,8%
nel prossimo. Lo stima Ludovic
Subran, capo economista di
Euler Hermes, rilevando che no-
nostante il deterioramento de-
gli scambi commerciali sia pro-
seguito nel 2014, ci sonoin Ita-
lia alcuni segnali positivi dal
fronte del credito: siala frequen-
zasiala severita dei mancati pa-
gamentiinvertono il trend, regi-
strando rispettivamente -30%
e-8% su base annua. Rispetto
al 2007 I'importo degli insoluti
medi & superiore del 63%.

Credo nel mio
territorio

Io resto qui. Investo nel mio futuro e scelgo il nuovo
conto Socio & Cliente di Banca Valsabbina.
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